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Die envia Mitteldeutsche Energie AG (enviaM) erweitert mit dem enviaM-BusinessPortal ihre
eProcurementlésung. Damit er6ffnet die enviaM zahlreichen Geschaftskunden die wertvollen
Vorteile einer effizienten, elektronischen Beschaffung Uber die enviaM-eProcurement-Lésung.
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Die envia Mitteldeutsche Energie AG

envia Mitteldeutsche Energie AG (enviaM)
ist der fuhrende regionale Energiedienst-
leister in den neuen Bundeslandern und
bedient rund 1,6 Millionen Kunden mit
Strom, Warme, Wasser/Abwasser, Tele-
kommunikation und energienahen Dienst-
leistungen. Mit Gber 1,1 Mrd. Euro Umsatz
und ca. 2.700 Mitarbeitern gehort enviaM zu
den zehn grofdten Industrieunternehmen in
den neuen Bundeslandern.

Der Mehrwert fir Geschaftskunden und
Lieferanten.

Nach der Bereitstellung der enviaM
eProcurement-Lésung flr Vertriebspartner
erfolgte mit der Realisierung des enviaM
BusinessPortals durch die ITC Internet-
Trade-Center GmbH & Co. KG (ITC) die
konsequente Erweiterung der enviaM
Einkaufsplattform. Neben Stadtwerken und
Installateuren partizipieren jetzt auch die
enviaM-Geschéftskunden von den
bequemen, schnellen Bestellmdglichkeiten
und den glinstigen Einkaufskonditionen. Bei
einem Kundenpotential von rund 60.000
Geschaftskunden, die von der enviaM
versorgt werden, profitieren auch die
Lieferanten von dem enviaM Business-
Portal, denen sich mit der eProcurement-
Lésung entscheidende zusétzliche Absatz-
potentiale ertffnen.

Komfortabel und individuell.

Der enviaM-Geschéftskunde kann den Zugriff, auf die von ihm
gewulnschten Lieferantenkataloge individuell anmelden. Dabei
spielt es keine Rolle, ob die Kataloge von nur einem, oder
mehreren Lieferanten bereitgestellt werden. Die betroffenen
Lieferanten werden automatisch Uber neue Kundenanfragen
informiert. Jeder Lieferant entscheidet autonom, welcher seiner
Produktkatalogteile dem jeweiligen Geschéftskunden zur
Verfiigung stehen soll. Der Lieferant hat auch die Mdglichkeit
unterschiedliche Kundengruppen einzurichten, denen dann z.B.
individuelle Rabatte gewahrt werden, oder vordefinierte
Katalogteile zur Verfligung stehen. Auch wechselnde, von der
Bestellung abhangige Lieferkonditionen werden beriicksichtigt.
Mit der Freischaltung durch den/die Lieferanten hat der
Geschéftskunde schlieBlich Zugang zu den nachgefragten
Produkten und er kann von allen Einkaufsvorteilen der envial*-
eProcurement-Losung profitieren. Die Bestellung durch
Geschaftskunden erfolgt lber einen einheitlichen Warenkorb;
die Bestellung wird somit vollautomatisch auf die betroffenen
Lieferanten verteilt (Order splitting). Der Geschéaftskunde kann
daruber hinaus individuelle Kostenstellen einrichten, beliebige
Lieferanschriften benennen, oder einzelnen Kostenstellen auch
unterschiedliche Budgetbegrenzungen einraumen.

Die Technik

Die Umsetzung des enviaM BusinessPortals erfolgte auf einer
der flhrenden eBusiness-Plattformen der Enfinity-Multisite der
Intershop  Communication AG. Die Funktionsbausteine und
Lieferantenkataloge wurden in nur 14 Wochen exakt nach den
Anforderungen der enviaM in die Enfinity-Multisite Plattform
implementiert und integriert. Als offene eProcurement-L6sung
lassen sich an das enviaM BusinessPortal beliebige weitere
OCl-konforme Lieferantenkataloge auch zu einem spateren
Zeitpunkt anbinden.

Die Realisierung

Die bekannt professionelle Projektplanung der ITC vor und
wahrend der Realisierung, unterstiitzt durch ein sehr gutes
Pflichtenheft, die kontinuierliche Qualitatskontrolle auf allen
Seiten und nicht zuletzt die sehr gute Zusammenarbeit
zwischen enviaM, Intershop und ITC machten die erfolgreiche
und planmaRige Realisierung der Losung innerhalb der
ehrgeizigen Zeit- und Kostenplanung maglich.
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